:GUIA DE INICIO

RAPIDQ. EXITO

TUS PRIMERAS 72 HORAS CON
EVOLV HEALTH:

iUNA BASE SOLIDA

PARA TU EXITO!

iBienvenidd La guia déNICIO RAPID@ va ayudar a

tomar accion de inmediatoTU y los nuevosiiembrosde

tu equipopueden comenzaRAPIDAMENTE y de la manera
CORRECTHAenereéxito enlas primeras 72 horas!

La Gia de InicicRapidoal Exito esta disefiada para que tengas un gran
arranque entansolounodlda ® [ f S@t yYR2GS RS&RS f I
hasta el primer avance de rangg!DSNBy (i S 92S0dziA @2Q o
horas la meta es llevarte con EXITO a que logres los primeros avances de
rangoijlo mas rapido posible!

5S4RS ydzSgz2z ! a20A1 R2 + D
92S50dzi A P2 { SYyA2z2NX 92S5S0dzi.

Escomo si te hubiéramos entregado las llaves para tu libertad financiera y
la de tu familia. No importa quién eres o donde estés comenzanBjda

de Inicio Rapido al Exito te ddes herramientas completas para despegar
tu negocioEvolv y tener los resultados RAPIDAMENTE.

Lospasos iniciales sefialados en esta Giddnicio Rapido sdas mas
importantesparalanzar tu negocio en las primeras 72 horas. Te van a dar
resultados ysonduplicables Practicamente todopueden hacerlotener
resultados y comenzar a tener exito!

TU INICIO RAPIDO PARA EL EXI[ 1.Producto y herramientag. Fecha de lanzamient8. Tu lista4. Invitar 5 Actividades y Metas




1. Producto y Herramientas

CASYySa adzFAOASY (S LINBRdAzOG 2 LJ NJI-50 gebsonas? ~  /

Acuantas personas quierés! w =~ / hat ! w¢ L endt®ptirhefa;sémana b tu primer
mes? Para comenzar a ganar un ingrésanmediato tienegjue asegurarte que tienesificientes
Evolv pardAR(y suficientes herramientas paOMPARTIEl mensaje), anenos a25-50
personasde preferenciantus primeras 4 semanas en el negocio.

A Quierestener 2 cajag(48 botellaspara ti y tu familia, para que puedas seguir
experimentado lodeneficiosde el agua Evolv de primera mano en tus primeras 4
semanas. (*Recuerda que recibes 1 caja GRATIS cuando ordenas el paquete de Director!).
A Quierestener 2 cajag48 botellas) de Evolv de manera que puedes dar una botelda
LISNE2Yl RdzNI yGS Gdza wSdzyA2ySa t SNBR2YIFfSa «
A QuieresDARun Quad Pack4 botellas) a cada prospeata enviar con umuad packa
cada nueva persona que haya asistido al a tu PER después de haberlos introducido a Evolv.
Eso son 25 personas x 4 botellad)8 botellas
A Paquete de Director = 8 cajas + 1 caja GRATIS (9 cajas en total) x 24 botellas = 216
botellas.Y tu desearas usar cada botella en tus primeras 4 semanas en Evolv para arrancar
tu negocio, que éste sea redituable y comiences a ganar dinero! * ADEMAS* Tuy tu
equipo podran moverse mas rapidacsadicionalemente a todo ésto, tienen cajas extra de
Evolv a la mano para ayudar a los nuevos miembros de tu equipo a iniciar rapidamente; asi
que ellos pueden obtener producto y herramientas de ti para arrancar rapidamente y ellos
posteriormente al colocar su orden te reemplazaran el producto que les diste para iniciar
en cuanto les llegue. Este soporte mantendratu negocio creciendo con velocidad y creando
Momentum.

El paquete de Director es la mejor opcion para comenzar

iMaximo Valor! Recibes 1 capgGRATIS$/Muchas personas quieren comenzar a@on tu paquete de
Director tienes el producto suficiente para construir tu negocio y te colocas en un Inicio rapido para
comenzar a ganar buen dinero.

Cuando te afilias tu quieres tener un minimodecajas en Autoenvio.

Veamos: 22 cajas son 2418 botellast son producto para ti y tu familia para disfrutarlo y seguir
recibiendo los beneficios (nunca querras quedarte sin productg!®, &ajas , son otras 248 botellas

son para que compartag3uad Packde Evolv con otros y te mantengas construyendo tu negocio cada
semanay que tengas un negocio grande y productivo con el tiempo. Eso es un total de 2 a 4 cajas
Evolv cada 4 semanas. (Cada caja cuesta $55, asi dare$E10 o $220 en producto y muestras para
mantener tu negocio expandiéndose mensualmente.

*Nota: Al avanzar de rango y acercarte a la posicion de Gerente Regional, tu necesitaras estar en 4 cajas d
autoenvio para calificar a la posicidon. Muchas personas que han decidido construir su negocio rapido han
optado estar en el nivel de 4 cajas en autderesde el comienzo.

Paquete de Director

+1 Caja GRATI$
de Evolv

Paquete Director:
9 Cajas de Evolw $495

- A Kit de negocioc= $40
S P Valor=$535
Paquete Director=$479.95

hﬁ’ Kit de Negocio Ahorro: $55

No importa si comienzas con 2 cajas (Paquete de Inicio), 4 cajas (Paquete Ejecutivo), o con 8 cajas (Paquete de
Director), o mas (algunos comienzan con 20 cajas), lo mas importagte ésicies!




Tienes todas las herramientas que necesitas para despegar tu nego@bé&o maximo?

Ordenalo en tu Back office (eCenter) EvolvApps.com - Descarga e Imprime
éwoly
» =N OVRRVIEW
What Your Bocy Needs
oy |
4
-
{ssental Deners.

o
25-50 Folletos de la Reunion Personal Evolv (PER) y 25
-50 Folletos del Plan de Compensacion para repartiv en

el lanzamiento de tu negocio. |0 Plandicadores de Exto
para repartir con tus nuevos asociados.
. de 25 Quad Packs Periodi ‘Life E ntials’
S e e AR * Opcional: estos articulos se pueden ordenar Pre-impresos y listos para entregar.

Estadamiliarizadocontu sitio Web de Evolv?

http:// .myevolv.biz

Esto es el sitio dond®is nuevosAsociadoyan a inscribirse.

Para veitu Back Officeiy a: www.evolvhealth.comy login usando su nombre de usario y
contrasefa:

Nombre deUsario: Contrasenia:

9aidla O02ySOGFR2 RAIFINRFYSYy({SK 6twh-Lal!a9b¢9 9

TEAM INSPIRIT™  LLlamadas Diarias
Call: 507-726-3270 enter Pass Code: 33885 #

*Vivo* Llamadas Diario de Inspiracion y Motivacion (kglés

LUNES® JUEVEGonectatepara 12 minutos de inspiracion y motivacion, entrenamiento para su
negocio, sus relaciones y vida.

7:00amPacificd 8:00amMontana| 9:00am Central | 10:00ankste

F+A@P2F GCSSRolFO]l CNARIF@E 6t NF tFNIOGAOALI ND [ f
VIERNE®2 minutos. La linea es abiertal! Esta llamada es para ti! Pysdésipary contar sus
exitos y experiencias c@volv, tinegociotu equipo..DIVIERTETE!

7:00amPacificd 8:00amMontana| 9:00am Central | 10:00ankste

*Vivo* Llamada de Entrenamiento (en Ingles)

SABAD@O ¢ 45 minutosde entrenamiento. Llamada es una hora mas tarde.

8:00amPacificd 9:00amMontana| 10:00am Central | 11:00ari&ste

Estasonectadoen linea?

Has visto el entrenamiento, videos, herramientas, eventussfy otra informaciorimportante,
disponible para ti gratis emuestro Centro de Entrenamientd?awww. TeamInspirit.corm(en
inlgés) o avww.exitodiamante.com(en espafio) paraempezartu negociorapidamente!

Tambien nos puedes seguir en las redes sociatgs!/www.twitter.com/exitodiamante y
http://www.facebook.com/teaminspirito http://www.facebook.com/fernrgonzalez



http://www.teaminspirit.com/
http://www.exitodiamante.com/
http://www.twitter.com/exitodiamante
http://www.facebook.com/teaminspirit
http://www.facebook.com/fernrgonzalez

2. Despegando tu negocio. Escoge la fecha.

Una Reunion Personal Evolv (PER) en tu casa es el ambiente ideal para compartir Evolv. La dinamice
en casa es ideal, especialmente cuando tienes 2, 3, 5, 10 distribuidores y equipos locales juntandose
invitando a sus prospectos para un EVENTO PODEROSO. Tu primera meta es tener Evolv frente a 2
50 personag lo ideal es que sednis mejores contactog dentro de las primeras 72 horas o la

primera semana en el negocio.

t 2NJjdzS KIFOSY24a wSdzyA2ySa t SNE2yIlIfSa 9@2t@0 6t 9
reuniones ung; a¢ uno y ALTAMENTE DUPLICABLES para la mayoria de las personas. Todos tienen
salaensucasaypueden w -~ [/ hat!w¢Lw™9+h[ |/ Lhb!w H

Vas a invitar a todas las personas que conoces incluyendo a tus mejores contactos para que
experimenten esto y estes oficialmente iniciando tu negocio. Cada invitado tendra la oportunidad de
probar Evolv y podras dejarles una botella para hacer el seguimiento en las siguieQ®# [2dras.

Los primerogasos para despegar tu negocio y tener gananciasisgoles: Primer@escoge un dia
para despegar tu negocio mas un dia de repuesto (bpghrobablemente ya has hecho esto) ctea
lista inicial de los contactos que tienestarcelular(probablementeyahicisteesto también), luego
los invitas a tiPER donde tu (y otros miembros locales de Evolv) lanzaran su n@joeimos las
siguientes 3 actividades con mas detalle:

Reserva un dia para &dnzamiento ( 0 encuentra cuando sera la siguiente
reunion programada en tu area) para comenzar tu negocio. Agenda o
informate de las siguientes reuniones de resenmtkup).

Tupatrocinador¢ mentor seguroya te pregunto:

GxFY2a | S&a023SNJ) dzy RNI LI NI RSaLSErdmerdd yS3z2
préxima semanaTengo el martes disponible y el jueves en la nodeeistasemana. Que dia o
noche prefiered Y A OA | NXK ¢

Idealmente, escoge un dia en las primeras 72 horas de tu comienzo. Los que hemos encontrado es
gue las reuniones son mas efectivas los bliassc jueves erla nochelamejor hora es a las 7:30pm

O Sabado por la tarde a las 2:00 pm. De cualquier manera, no pospongas el inicio de tu negocio.
Simplemente HAZLO!

Fecha de Lanzamiento Comenzado: 7:30pm

Tu mentor tal vez ya te ha preguntado:

G+l Y2a | NBaS N ahdh disfo & Nals invitaild alallguien a tu lanzamiento y te dice
gue ya tienen otros planes vas q querer ofrecer otro dia. Que noche escoges para tu dia de reserva.
Vamos gpresentar Evolr £ YSy23& wn LISNE2Yl & Sy f2a &A3dzA Sy

Fechade Dia deReserva Comenzando: 7:30pm




3. Elabora tu lista de contactos.

Crea una lista simple de personas gquaoces. Unos 50100 nombres para iniciar
pero una vez que tengas 280 nombres escritos,
necesitas tener los suficientes para continuar tu
negocio! (No te detengas ahi, continua agregando
Yy2YO0ONBa | G0dz tAadl X0

Vas a comenzar por invitar a algunos amigpsrgonas que conoces
atu casa o a la de alguien mas que vaya a tener una Reunion
Personal Evolv (PERuieres comenzar tu negocio y tus ganancias
de inmediatoasi que cuantantes comiences ade rapido seran tus
gananciasTodos probaratiEvolv y podran tomar uquad packpara
llevarlo consigo a casa. Escucharan una presentacion de Evolv
observando el video y del mejor presentador del area y junto con
otros miembros compartiran sus experiencias con Evolv (producto y
negocio) . Sera divertido, informativo y tomara solamente 1 hora.
Construye tu lista lo mas grande que puedas para colocar tu negocio
en un verdadero Inicio Rapido.

Nombre Telefono Porque?

Pregunta #1A quien te gustarigener entu negocio?

Si necesitas algunas ideas comienza a repasar los nombres de tu celular. La mayoria de las personas
por los menos tienen d20-30 nombres y nimeros de personas localdks juzgues por adelantado:

solo escribe los nombres de todas las personas eeltulary has una lista, comienza con lo mas

simple: estas son las personas que te sientes mas comoda hablando.

Pregunta #2Quesabemos sobre lo que motiva@ada personajue invitas?

Escribessto al lado de los nombres. Esta informacion te dara una idea de que decirle a cada persona
gue invites.



4. Como Invitar al lanzamiento de tu negocio.

Practica una llamada de invitacion en voz alta frente a un
SallSec2d t N OGAOF O2y |t 3dzASy
usualmente es tu patrocinador. De esta manera te sentiras
cémodo, calmado y motivado cuando comiences a hacer las
llamadas.

PISTAHas las llamadas inmediatamente después de haber
practicado; la energia, el entusiasmo y el momento se
trasladara a la llamada actual.

Invitado al lanzamiento: Como comenzar?
't O2YSYIT FNJ AASYLINSE RS6Sa WEAYLAFNIEF 3ISYyRIQ I f
tendra tiempo para asistir a tu lanzamiergdrabaja inteligentemente).

Gl 2t aA3ldzStr Sa W2aSHH a$S |tS3aNy |Syoz2
tengo un minuto. Dime, tienes algun plan para el (Martes) en la noche?

Espera la respuesta(no quieres invitar a alguien que no te puede asistir) si la respuesta es que no tienen
ningun plan, entonces continua. En caso que ya tengan planes entonces pregunta:

[ GvdzS GFt St 6YA SoMEndbaderapald yias ;frokimo)y}z OK S

NOTALas palabras que utilizes son sumamente importantes. Hay una gran diferencia al pregumar,

gk a | KFOSNJ St (videNilindpgregdia defsioqabiedaka8 kK4 Sy Sa LI I ySa Sf

f I v 2 @#aSKdna pregunta que te contestan corsimno), asi mantienes la conversacion corta y

enfocada.

4 R A . A A - R . A A
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hemos encontrado una manera estupenda para que ustedes y nosotros
KF3lyY2a Ydz22 0dz2Sy RAYSNR® 9ai2 Sa AYONBN

- J

Nuestra meta es hacer de $2000 a $3000 délares extra en ingreso este mes (Asi mi esposa puede
quedarse en casa con los nifios, etc). Esto te va a encaveem como estes, tomaremos como 30
YAydzi2za 2 m K2N} YL EAY2E

Te enviare por texto la direccién, o mejor alin mi esposa y yo podel
pasar por ustedes alrededor de las 7:00

{A (S LINS 3darS | HFSicwdeNjlieinb deseas hacer
esto por teléfono. No estéas siendo justo con el producto o con la
oportunidad y no tendan la mente abierta para informarse de lo
jdzS Sa 9¢g2ft@d [ NBalLldzSadl &dzaASNARF S
GNI GFyR2 RS SELX AOFNI St yS320A2 LAMmAGSE
respuesta para gue asistan con una mente abierta al lanzamiento de tu negocio:

G{ A LIJzRA SNJI

| RS G f i Pero yaudldo pusdo $xPlIRaftelo pSryeso GuteMR |
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Otro ejemplo: Un amigo que compartié su motivacion en el pasado

Gl 2fl 1EAOAILTET S& {FYyRNI® heSs G4ASySa LIXIlySa LI NI
ESPERA POR UNA RESPUESTAA Sai(iz2e fAONBOPD |jdzS LI a2KE0

GCLyidFraagard2zH aS RA2A&GS jdzS Sadlola LINB2OdzI RI L
g2 KSY2a SyO2y(iNIXR2 |f32 1jdzS (S LJzSRS | &@dzRI NJ YdzO
sabes, por si acaso algo sucedira. Ven a la casa el martes en la noche a las 7:30pm y mira esto, pienso que
te va a ayudar a descansar mas facil y a la misma vez te va a dar tranquilidad. O puedo pasar por ustedes
cuando vaya de vuelta a la casa?

0a{dzsSyl AYyiSNBalyiSe® 5SaLJz5a RS OsY2 KIy Saidl Rz
K2NJ} LI &alka LI2N y2a20NR&aKED

Gwlk gt @ @2 LIRRSY2a Saidl NJL2N dzadSRSa | tFa TtYnn
gSyz2a +tftl Syltz2yO0SaHé

*NOTA: Esta son solo unos ejemplos de como invitar y que decir a tu primer grupo de personas, personas
gue conoces lo suficientemente bien como para tener sus numeros en el celular.

3 preguntas magicapara cada prospecto al terminar la presentacion:

1. Puedes ver ahora porqué estamos tan emocionados de que vieras esto?
osila persona con Iq gue estan hablando esta acgmpaﬁado A
Gt dzZSRSYy @SNJ LIR2NJjdzS YA SalLkRazolo & &2 Saflyza

2.avdzS Sa 2 jdzS Yra (S 3JdzaildsKé
(Cualquier cosa que responda tu prospecto esta hismma nota mentalmente de lo que

dice, comparte su emocién pero no lo juzgues).

& Ff3dzy Y20A02 LI N}Y y2 AYAOAIN 02y Vi
> y2 Sy NBIFfARIRXDU
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dadzz2 0ASYy>X NBaLRYyRI
etc
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5. Actividades y Metas

En las primeras semanas y meses en el negocio. Hay 2 tipos
diferentes de metas que quieres mantenerte enfocado. Cada
meta la sigue a la otra.

1. ACTIVIDALEstas son las actividades que debes de hace
en las primeras 24 72 horas. Ejemplo:

V Reserva 2 fechas: Lanzamiento y imdk Respuesto.

V Creas tu lista de 50 o 100 personas.

V Practica la invitacién a tu lanzamiento y despuéftaios.

V Pasa por tus prospectos para que asistan a tu lanzamient{
2. RESULTADOS BASADOS EN MEFASetas tienen que

ser espefficas, medibles y que te den el resultado. Los
avances de rango son un buen ejemplo de lo que son las |
metas con base en resultados. -

Ejemplo 1:

Tienes la meta de alcanzarlglr. Rangeen el Plan de (G208Y) @ =
Compensacién de Evolv llama@erente Ejecutivo (GEn

tus primeras 24 horas. Para lograrlo simplemente afilia a un g

nuevo asociado activo. Esto de manepéch te producira tu

primera ganancia de unos $88100 ddlares en bonos. (3208Y)

Ejemplo 2:

Tu meta es ahora alcanzarZl. Rangen el Plan de
Compensacioén de Evolv llamadjcutivo Senior(E®s0 son
1500 pts de volumen total en tu grupo con uimimo de 1/3
del volumen en tuihea de pago. Esto se logra cuando ayudas
a2 personasa obtener lo que tu ya hicistgAlcanzar la o
posicion de Gerente Ejecutivo (GE) tu meta es alcanzar (ES) (208
en tus primeras 72 horas. Esto significa que habras ganado

ahora $300 $400 ddlares en bonos.

(320BY) (320B8Y)

Miembro
Evolv

Ejemplo 3:

Tu meta ahora es alcanzar3sr. Rangen el Plan de
Compensacion de Evolv llamaBcutivo Regional (ER)
(5000 pts de volumen total en tu grupo con ufimo de

1/3 del volumen en tuihea de pago. Ademas necesitas 4
lineas de patrocinados personales y que 2 de ellas tengan
Gerente Ejecutivo) Tu meta es hacer ésto en tu primera (15008) (15008) (130081) B8
semana completa en el negocio. Para alcanzar Ejecutivo

Regional ayudas&personasa lograr lo que tu ya hicistg

Alcanzar la posicion de Ejecutivo Senior (ES). Hasta este

punto ya debes haber ganado arriba de $1000 en bonos mas

$1000 por semana en ganancias del sistema Binario! Lo mas

emocionante es que en éste momento ya habras calificado

para tu bono codificado DNA del 2%hasta infinito!!

(320BV)

==> Ejecutivo Senior (ES)

Bgdl Eiccutivo Regional!!! (ER)
Miembro
Evolv

1,500 DV/4

5,000 DV/4



Acabas de comenzat fascinantecamino hacida cumbrelVale la pena! Tu puedes hacerlo! Con la ayuda

RS @4+ RS

L y A g2va ayudarte leii & primeras faras, el entrenamiento adicional que

encontraras en tu eCenter de la Oficina Virtual el soporte de tu patrocinador y de toda la familia entera de
Teamlnspirit para ayudarte a crecer tu negocio, estas en el camino para llegar al emocionante rango de
Director Executivo y mas alla!!

/I 2Y2 fARSNBa S RFKry2a I O0ASY@SYyAR
increible y enriqguecedor producto y a este emocionante nego&oh Evolv

y Team Inspirit tu puedes tenervaa quesiempre has queridajue deseas

y en verdade mereces. Actuando de acuerdo a la informacpomiéndoen
practicaestos principios etu negocio y tu vida, no solo te estamos ayudando
a ti mismo si no a miles damiliasque quieran comenzar a crear vidas
poderosas,y gque como tu, estan esperando escuchar esta oportunidad para
cambiar sus vidas para bien; solo que no lo han descubierto aun! Y es ahi
R2YRS (dz SYidNIa XAYyRAGARdAzZ £ YSYy(S @&
cadena y nos podemos convertir en una fuerza increible y poderosa del bien
alrededor del mundo!

Felicidades por tomar el primer paso para ti y los tupagli es donde todos
tenemos una vida mejor y mas enfocaglana vida que ejemplifique TU
verdadera definicion de éxito y felicidggy ayudar a cientos, miles y en
Ultima instancia a millones inspirando a nuevidsiles alrededor del mundo a
que hagan lo mismo.

Animo y mucho amore

Distribuidores Independientes

Directores Presidenciales Evolv

Cdzy R R2NB& RS ¢SIY Ly
Productores de ganancias millonarias



